
サスケアリンクで貢献できること

株式会社京神不動産
池川 佳宏
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①自己紹介
名 前：池川 佳宏（いけがわ よしひろ）

1978年1月23日生（46歳）
家 族：妻(45歳)、⾧男(10歳)、次男(8歳)



出 身：神戸市 京都府向日市在住（７年前から）

学 歴：滝川高校 理数科、流通科学大学卒
中学・高校はサッカー部、大学はスノーボード部



職 歴：大阪の某不動産会社（２６歳から４０歳）

営業成績は常に上位

クレーム０

お客様ファーストではない会社の方針
に納得できず、退社



株式会社京神不動産（きょうしん）

京都在住、神戸出身

２０１８年２月～

お客様のために、自分が納得できる仕事がしたい



②営業コンサル

介護施設はケアマネージャーや病院等への
営業活動が非常に重要です。
こちらに悩まれている方に対して、不動産
営業歴20年の経験から、無償で営業コンサ
ルを行います。
営業というのは、どの業界でも共通してい
ます。



不動産を例に、ご説明いたします。

下記のような価値観を持たれているお客
様がいらっしゃったとします。

立地

価格

広さ

お客様の価値観

立地

価格

広さ

物件

この場合は、価値観と
物件が合っているので、
営業はいりません。 立地

価格

広さ

物件

この場合、お客様に広さを
妥協してもらい、
立地の良さを訴求する必要
があります。

こういった内容を介護業界
に落とし込み、他業界から
お力添えできればと考えて
おります。



③介護職の方の収入アップ
被介護者は様々な方がおられます。
その中でも不動産を保有されている方の
終活のサポートをいたします。
将来的に売却するのか、相続人が引き継
ぐのか、様々な観点からお話を伺い、被
介護者がより良い選択ができるようにア
ドバイスをさせて頂きます。



その中で売却になった際には、弊社の買
取か、通常の一般の売却になります。

そこで成約した際に、介護職の方、施設
に紹介料をお支払いいたします。

そうすることで、介護職の方は被介護者
の方からも感謝され、介護職の方も収入
が増え、また弊社も売上が上がり、
三方良しになります。



では、なぜこの活動をしたいのか。

相続人がいない不動産を日本でな
くしたい。



今の子供達は日本の宝です。
この子達の未来に負の財産を引き
継いではいけないと思っています。





ご清聴ありがとうございました。


